Langhe e Monferrato

«sfidano» la Toscana

= Casolari indipendenti e il
pit1 possibile isolati: sono le ca-
ratteristiche maggiormente ri-
cercate dagli stranieri nel Mon-
ferrato. «Chiedono soluzioniap-
partate, meglio se collegate da
una strada sterrata e difficili da
raggiungerey, dice ilresponsabi-
le locale di Tecnocasa, Rosario
Tranchini, che & ottimista: «An-
cheperl'annoincorsostiamo re-
gistrando un aumento delle ri-
chieste dall'estero».

II mercato immobiliare nel
Monferrato, come nelle Langhe,
ultimamente sta incrementan-
do, anche grazie alla "fuga" dalla
Toscana, dove i prezzi sono or-
maialle stelle eiprodottidiquali-
ta sempre pil rari. Ma, sottoli-
nea Tranchini, resta ancora una
nicchia. I clienti stranieri sono
molto esigenti. Se francesi e in-
glesi si orientano in genere sulla
classica casa padronale, i russi
sono pili attenti all'estetica e alle
finiture di pregio. «Negli ultimi
anniil potere d’acquistosiealza-
to - precisa Luigi De Vico, re-
sponsabile Gabetti per la zona
delle Langhe - e da 150-zoomila
euro ¢ salito a 200-500mila». A
dispetto della crisi, 'agenzia ha
fatturato I'anno scorso il 20% in
pili rispetto al 2007 e oltre il 50%
delbusiness e legato aglistranie-
ri, particolarmente olandesi. Un
risultato dovuto a una strategia
di marketing che punta a far co-
noscereilprodotto all'esteroein-
tercettare clientela d’oltreconfi-
ne, attraverso campagne promo-
zionali e fiere, «Vista la crisi -
continua De Vico - per agevola-
re l'acquisto abbiamo proposto
anche alcuni prodotti finanziari,
manessuno licercava». Molteri-
chieste puntano a soluzioni resi-
denziali o a cascinali da adibire a
Bed@&Breakfast. «I pensionatieu-

Monferrato. Rosario Tranchini,
responsabile locale Tecnocasa

Sul lago. [van Gobetti, titolare
agenzia Sis real estate di Stresa

Sulle Langhe. Luigi De Vico
referente Gabetti Alba e Dogliani

ropeiche cercano casaall’estero
- aggiunge - in questo momento
privilegianol'ItaliaallaSpagna».
La formula ideale, per una clien-
tela dall'eta media piu avanzata
rispetto a qualche anno fa (intor-
noais0-60 anni), & un rustico gia
abitabile, anche in maniera spar-
tana e almeno negli ambienti
principali. Sembra quindi scen-
dere nelle Langhe, secondo Ga-
betti, larichiestadicascine dari-
strutturare, mentre le caratteri-
stiche essenziali dell'immobile
restano le medesime: bella posi-
zione, vista panoramica, dettagli

in muratura e pietra. Gli stranie- |
ri che all'enogastronomia prefe- |
riscono il relax deilaghi, siriver-

sano soprattutto su Lago d’Orta
e Lago Maggiore. «L'evoluzione

del mercato inquestianni & stata |

rapidissima - commenta Ivan
Gobetti, titolare dell'immobilia-
re Sis real estate diStresa - come
pure il cambiamento della clien-
tela: dopo linvasione dei tede-
schi,laparentesiolandese, I'arri-
vo degli inglesi, ora & la volta del
russi». Sono per lo pilt manager
eindustrialitraizseizsanni, con
un forte potere d’acquisto e im-
piegatineisettoriemergenti del-
le telecomunicazioni, del terzia-
rio avanzato e del comparto in-
formatico, o proprietari di can-
tieri nautici. Sovente cercano lus-
suosi appartamenti intorno ai
100-150 mgq in ville d’epoca, con
parco e ottimaposizione vista la-

2o, preferibilmente con piscina |

e campidatennis. «immobili pre-
stigiosi non cosi numerosi sul
mercato-dice Gobetti- che pos-
sono costare dai Goomila euro a
oltreunmilione».

www.tecnocasa.it
www.gabetti.it
www.sis-realestate.it




